Külkereskedelmi pénzügy elmélet:

Külkereskedelemben használt fizetési módok:

1.fizetési feltételek

2.fizetési mód megválasztásánál figyelembe veendő szempontok

3.a legfontosabb fizetési módok

4.okmányok a külkereskedelemben

1.fizetési feltételek

A fizetési feltételek azt tartalmazzák, hogy a szerződés szerinti ellenérték megfizetését az arra kötelezett

-milyen pénznemben

-milyen fizetési eszköz felhasználásával, azaz milyen formában

-mikor

-hol (a fizetés helye)

-milyen okmányok benyújtása ellenében

-milyen fizetési módot választva teljesítse

 fizetési feltételek rendkívül fontosak, mert

-elősegíthetik, kikényszeríthetik a szerződés teljesítését 

-befolyásolják a felek likviditását 

-hat az eszközlekötésre

-az ügyeleti kockázatok csökkenthetők, megoszthatók

-költségvonzatuk van

befolyásolják az ügylet árát.
Fizetési feltételek alapelvei:

-minél kevesebb finanszírozási terhet rójon a felekre. Az eladónál az előrehozott, a vevőnél a késleltetett fizetés kedvező.

-minél nagyobb biztonságot nyújtson a birtokon kívül kerülés, minél kisebb kockázatot kelljen vállalni.

-kedvezően befolyásolja a vállalat pü-i helyzetét.

-javítsa az ügylet résztvevőinek piaci helyzetét.

2.Fizetési mód megválasztásának szempontjai

-az egymással kapcsolatba kerülő felek tőkeereje, goodwilje, piaci, versenyhelyzete, bonitása, likviditása

-a felek közötti kapcsolat jellege (régi, új, alakuló, esetei, refenciák vannak-e, rendszeres)

- az adott piaci fizetési szokásai

-a felmerülő kockázat nagysága (az üzlet értéke, az áru értékesíthetősége, a szállítási távolság, az áru egyedisége, komplexitása függvényében)

-az áru, vagy szolgáltatás jellege (visszaszállítható-e az át nem vett áru) A központi devizagazdálkodást folytató országokban a várható árfolyampolitikai intézkedések: a leértékelés az exportőrnek kedvez, drágítja az importot.

- fizetési módok költségei (1,5 ezrelék és 3,5 ezrelék között, minimumösszegekkel)

- a vállalkozás mérete, tőkeereje

3. legfontosabb fizetési eszközök és módok

A fizetési feltételeknek tartalmaznia kell:

a fizetés eszközét, amely lehet:

-valuta: valamely ország törvényes fizetőeszköze, ha az nemzetközi forgalomba kerül (készpénz). Alkalmazása rendkívül ritka, egyes országokban külgazdasági ügyleteknél nem megengedett.

-deviza: valamely valutára szóló követelés (bankszámlakövetelés, váltó, csekk, bankgarancia, akkreditív stb.) A deviza megjelenési formája sohasem készpénz, hanem arra átváltható követelés.

Valutát csak a pénzkibocsátási monopóliummal felruházott nemzeti bank (jegybank) hozhat létre, devizát tulajdonképpen bármelyik gazdálkodó alany.

Minden valutának van devizapárja, de nem minden devizának van valutapárja (SDR)

Árfolyamok tekintetében az ügyfél szempontjából kedvezőtlenebbek a valuták. Valutát drágábban lehet a banktól megvenni, és olcsóbban eladni, mint a devizát. A valuta nagyobb kockázatot testesít meg (hamisítható) őrzése, mozgatása költséges, ügykezelése munkaigényes.

A magyar devizatörvény pl. import esetén kifejezetten megtiltja a valutával történő fizetést.
Devizák, pénzhelyettesítők

A nemzetközi fizetések bankok közvetítésével bonyolódnak. A bankok szerepe külker-i ügyletekben:

A bankok a nemzetközi ügyeletekben nemcsak a vállalati szférával kerülnek üzleti kapcsolatba, hanem egymással is, levelezői kapcsolataik révén.

A bankok közötti hivatalos un. levelezői kapcsolat alapja a „kontrollokmányok” kölcsönös cseréje. A kontrollokmányok tartalmazzák többek között a levelező partner aláírásra jogosultjainak aláírás mintáit, az un. kulcsot a kódolt üzenetek értelmezéséhez. Fontos, hogy a megbízások hitelessége ellenőrizhető legyen.

A bankok között a fizetési megbízások teljesítése során hitelezésre is sor kerülhet. A bankok ügyfeleikre és egymásra is limiteket állapítanak meg. A kihelyezések maximális nagyságát jelentik, figyelembe véve a lejáratokat. Ha a partner pü-i helyzetétben változás áll be, a limiteket módosítják.

A fizetési megbízás (átutalás) akkor teljesíthető, ha a bankoknak 

-van megfelelő mennyiségű és összetételű fizetési eszköze, a bankok folyamatosan adják-veszik a különböző valutákat és devizákat.

-a megbízónak van számlája a banknál és azon van fedezet, vagy váltót, csekket ad át a banknak.

-a banknak van olyan bankkapcsolata az eladó országában, ahol folyószámlát vezet.

-a bankok kapcsolatrendszerének elemi. Levelezői, számlavezetői és hitelkapcsolat. Számlakapcsolat kialakítása után kölcsönösen vezet számlát egymásnál két, vagy több bank.
Számlák

Nostro: a magyar bank külföldi banknál vezetett számlája

Vostro: a külföldi bank magyar banknál vezetett számlája

Loro: valamely harmadik fél számlája

A levelezői kapcsolatban lévő bankok egymástól meghatározott díjazás ellenében megbízásokat fogadnak el, hiteleznek. A bankok közötti nemzetközi kapcsolatrendszer teremti meg a nemzetközi fizetések gyors, pontos, szakszerű,  biztonságos lebonyolításának feltételét.

Hitelkapcsolat létesítésével két érintett bank arra ad lehetőséget, hogy a partner számlakövetelés hiányában is teljesítsen kifizetést a megállapodás szerinti hitelkeret (limit) mértékéig.

Az  átutalási forgalom tartozéka a diszpozíciók adásának módja és formája.

Formák: levél, távirat, telex, fax, ma egyre inkább a SWIFT rendszer használata válik általánossá. A SWIFT zártkörű, gyors, biztonságos, műholdas bankközi telekommunikációs hálózat.

Fizetési eszközei lehetnek a valutákra szóló követeléseket megtestesítő értékpapírok, így a csekk és a váltó.

Csekk: szabványosított formájú, szigorú alakisághoz kötött (törvényes kellékek), fizetési felszólítást tartalmazó forgatható értékpapír.

Írásbeli fizetési meghagyás, utalvány, de egyúttal értékpapír is, mert megtestesíti a benne foglalt követelést is. Átruházása meghatározott időkereten belül forgatással történik (8,20,70 nap)

A csekk kibocsátásának alapja a kibocsátó és bankja közötti csekkszerződés. A csekkszerződésben a bank (a címzett arra kötelezeti magát, hogy a bemutatott, érvényes csekket beváltja névértéken), készpénzzel honorálja a banknál elhelyezett fedezet terhére. A kibocsátónak a fedezeten túl a banknál aláírás mintát is el kell helyezni.

A csekkügylet résztvevői:

- kibocsátó (fizetési kötelezettsége van)

- címzett (a teljesítő bank)

- kedvezményezett (akinek javára történik a kifizetés)

- szerepelhet a csekken kezes is, aki aláírásával vállal felelősséget a kifizetésért.

A váltóval ellentétben a kedvezményezettet nem szükséges megnevezni, a csekk szólhat bemutatóra is. A csekk azonnali esedékességű fizetési eszköz, ezért nem alkalmas arra, hogy hitelnyújtás fedezetéül szolgáljon, ellentétben a változóval.

A bank megtagadhatja a kifizetést, ha:

-hiányzik az érvényességi kellékek valamelyike

-az aláírás nem egyezik meg a banknál szereplő aláírásmintával

-nincs fedezet a csekkszámlán

-késve történik a bemutatás

Váltó: értékpapír, amelyben egy később esedékes fizetési ígéret testesül meg. Forgatható értékpapír, hiteleszköz. Mivel a váltót aláírók egyetemleges felelősséggel tartoznak a változó honorálásáért, és a váltójogi szabályok szigorúsága miatt jók az esélyei a követelés érvényesítésének, a váltó szerepelhet hitelbiztosítékként is. A csekkhez hasonlóan a váltójogszabályban rögzített törvényes kellékek megléte értékpapírként történő szerepeltetésének.

A váltó lehet:
- saját váltó 

- idegen váltó

- ha még nem fogadták el,

- ha már elfogadták.

Törvényes kellékek:
· a váltó szó a kiállítás nyelvén

· határozott pénztömeg kifizetésére szóló feltétlen ígéret, vagy felszólítás

· a fizetésre kötelezett (kiállító, vagy az intézvényezett, címzett)

· esedékesség. Lehet a váltó látra szóló, vagy határidős. A határidő lehet egy meghatározott nap, vagy a bemutatás után valamely meghatározott nap.

· A fizetés helye (telepített váltóról beszélünk, ha a fizetés helye nem azonos a címzett telephelyével)

· A kedvezményezett, avagy rendelvényes, aki számára fizetni kell (a váltó nem állítható ki bemutatóra)

· A kiállítás helye, kelte

· A kibocsátó aláírása

Az előbbieken túl lehet rendelkezni még:

· a forgatásról (rendeleti záradékban (rendeletére)

· megtiltani a forgatást (negatív rendeleti záradékkal „nem rendeletére”). Ez esetben a váltó csak külön engedményezési nyilatkozattal ruházató át.

· Visszkereset nélkül záradék a felelősséget kizáró neve mellé (aki nem lehet a kibocsátó és az elfogadó).

Egyes esetekben a fizetés eszköze lehet árú, az ilyen un. barter ügyletekben ezen devizakímélő fizetési módot olyan partnerek igénylik, akik egyáltalán nem, vagy csak nagy nehézségek árán tudják megszerezni a fizetéshez szükséges devizát. Gondot okozhat a fizetőeszközként felajánlott árú értékesítése, ezen nehézségek tükröződnek az ügylet árában is.

A külkereskedelemben leggyakrabban alkalmazott fizetési módok:

· nyitvaszállítás

· beszedvény, inkasszó

· okmányos meghitelezés, akkreditív

Nyitvaszállítás, nyitott fizetési mód:

Az eladó az árut az okmányokkal együtt küldi el közvetlenül a vevőnek, felkérve a megállapodott ellenérték időben történő megfizetésére. Ez a fizetési mód egyértelműen a vevőnek kedvező, az árut a fizetés előtt átveheti, ellenőrizheti, sőt értékesítheti is, a vételárból egyenlítheti ki tartozását. Az eladó birtokon kívül kerülhet. Csak megbízható partnerek, kis értékű ügyletek esetében ajánlott.

A nyitott fizetési módnál a felek nem kapcsolnak be bankokat. Az okmányos fizetéseknél a kereskedelmi okmányok a bankokhoz kerülnek és a bankok továbbítják a vevőhöz. 

Nyitott fizetés esetén a vevő kezdeményezi bankjánál a fizetést, amely általában bankátutalás formájában történik, de lehet bankcsekk, vagy bankári intézvény.

Nyitott fizetés alkalmazásakor a fizetés okmányok nélkül történik, ezért is nevezik tiszta fizetésnek.

Az okmányos fizetési módoknál kezdeményezhet a vevők (akkreditív esetén) az eladó (pl. okmányos beszedvény esetén), a lényeg, hogy az okmányok fizetés ellenében kerülhet a vevőhöz. 

Beszedés, beszedvény inkasszó

A beszedvény vmely tartozás bank útján történő érvényesítése. A bank és a fizetés jogosultja, az eladó közötti megbízásos jogviszony, amelyben az eladó felkéri bankját, hogy az átadott okmányok értékét szedje be a vevőtől. Az eladó felszólítja a vevő országában levő banki partnerét, amellyel levelező kapcsolatban áll, hogy fizessen, vagy írjon alá váltót. A megbízott (a bank) vállalja, hogy megbízója helyett, annak követelését az adóstól beszedi. A vevő az áruokmányokat csak fizetés ellenében kapja meg a bekapcsolt bank(ok) tevékenysége révén. Az inkasszó költsége általában az ügylet 2 ezreléke. Bár az ellenérték beszedésébe a bank is bekapcsolódik, előfordulhat, hogy nem történik meg a kifizetés, vagy, hogy a fizetést megtagadják és az okmányok sem jutnak el a vevőhöz, még az áru birtokába kerül. A bankok csupán továbbítják az okmányokat és fizetés ellenében kiszolgáltatják. Ezért nagyon fontos a szerződésben pontosan rögzíteni, hogy milyen feltételekkel juthat a vevő az okmányokhoz és kerülhet ezáltal birtokba.

A beszedvény típusai:

- sima beszedvény. A banki megbízás csak pü-i okmányokra, így saját, vagy idegen váltóra, csekkre, vagy egyéb pénzkövetelést megtestesítő okmányokra vonatkozik.

- okmányos beszedvény. Ez esetben a beszedvény vonatkozhat pü-i okmányokkal kísért kereskedelmi okmányokra. Az utóbbiak lehetnek számlák, fuvarokmányok, árut megtestesítő értékpapírok, vagy egyéb, az eladó teljesítését igazoló okmányok. A megbízás szólhat pü-i okmányokkal nem kísért, tisztán kereskedelmi jellegű okmányokra.

A külkereskedelemben leggyakrabban az okmányos beszedvényeket alkalmazzák.

Ez a fizetési mód a vevő számára előnyök. Okok:

· a fizetést az eladó kezdeményezi, ő ad a banknak megbízást

· általában az eladó (megbízó) viseli a felmerülő bankköltségeket, a vevő számára olcsó fizetési mód

· a vevőnek nem kell előre az áruvásárlás fedezetét a bank rendelkezésére bocsátani, mint pl. az akkreditív fizetés esetében.

Az okmányos beszedvény szereplői:

· megbízó, az eladó

· megbízott, vagy küldő bank, az eladó bankja

· beszedő, vagy bemutató bank, a vevő bankja

· címzett: a vevő

Az eladó az áru feladását követően a teljesítést igazoló, vagy egyéb okmányokat a beszedési megbízás kíséretében átadja a bankjának. A megbízásban az eladónak rendelkezni kell az alábbiakról:

· ki legyen a beszedő bank. Ha nem nevezik meg, a küldő bank saját levelező partnerét fogja felkérni a vevő országában

· az okmányok ellenértékét a beszedő bank milyen módon köteles eljuttatni a küldő banknak

· a megbízás legfontosabb eleme annak rögzítése, hogy a beszedő bank milyen feltétellel jogosult az okmányok átadására a vevőnek.

Lehetőségek:

· fizetés ellenében D/P. Az „okmányos fizetés ellenében” azonnali, azaz látra szóló fizetést jelent. A gyakorlatban a vevők kiköthetik a szállítási szerződésben, hogy csak az áru megérkezését követően fizetnek. Ha az áru hamarabb érkezik meg pl. a rendeltetési kikötőbe, mint az okmányok a bankhoz, a vevő akadályoztatva van az áru fogadásában, illetve kiváltásában. Az ebből eredő károk és veszteségek az eladót terhelik.

· Váltóelfogadás ellenében D/A. Okmányok elfogadvány ellenében. Halasztott fizetést jelent. Az eladó általában 60, 90, vagy 108 napos hitelre szállít, a vevő az okmányokhoz, vagy egy saját váltó kiállítása, vagy az eladó által kibocsátott idegen váltó elfogadás ellenében juthat hozzá. Az eladó legtöbbször saját bankjával leszámítoltatja a váltót.
· Egyéb feltétel ellenében. Lehet bankgarancia. A beszedő bank a vevő megbízásából bankgaranciát ad annak biztosítékául, hogy a vevő a hitel lejáratakor fizetni fog. A vevő is adhat kötelezvényt arról, hogy az okmányokat esedékességkor honorálja. Lehet szó egy un. zálogtartói nyilatkozatról., amelyben a vevő vállalja, hogy az eladott áru értékét a bank rendelkezésére tartja, a bank meghatalmazottjaként rendelkezik az áru felett. Ennek fejében a vevő esetenként meg fizetés előtt megkaphatja az okmányokat, az eladó hozzájárulásával, de a bank felelőssége, pl.azért, hogy a szükséges vizsgálatokat, árukezeléseket el tudja végeztetni. A zálogtartói nyilatkozatban a vevő elismeri a bank rendelkezési jogát az áru felett, igazolja ,hogy az árut eredeti állapotában tartja és az okmányokat a fizetés előtt nem adja ki a kezéből.

A fizetés az inkasszó alkalmazása esetén sem biztosított, de a banki közreműködés növelheti ennek esélyeit.

A bankok a fizetési megbízásokat a „jó bankár gondosságával” kötelesek teljesíteni, de semmilyen felelősséget nem vállalnak


- az áruval kapcsolatban


- a fizetési késedelemért


- a fizetés esetleges megtagadásáért


- az okmányok érvényességéért, azokat csak számszakilag kötelesek ellenőrizni.

A beszdvény legegyszerűbb változatánál az eladó az árut a vevő címére és rendelkezésére adja fel, a bank rendelkezésére bocsátott okmánycsomag nem tartalmaz az áru kiváltásához szükséges értékpapírt (vasúti, légi, közúti szállítás, folyami fuvarozás esetén gyakori megoldás)
Ilyen esetekben az eladó nagy kockázatot vállal abban, hogy

· a vevő időben fizet-e

· az árut birtokban veszi és nem fizet

· az árut érdekmúlás miatt nem veszi át.

Ezen kockázatokat az okmányos beszedvény un.vinkulált változatainak alkalmazásával lehet kiküszöbölni, vagy csökkenteni. Ezek:

· az eladó az árut nem a vevő címére adja fel, hanem közös megegyezéssel bekapcsolnak a vevő országában egy speditőrt. Az eladó az árut a speditőr címére és a beszedő bank rendelkezésére adja fel. A speditőr az eladótól kapott megbízás értelmében csak akkor szolgáltatja ki az árut, ha a vevő a bank felszabadításával igazolja az áru feletti rendelkezési jogát.

· Az eladó az árut – a bank előzetes hozzájárulása alapján – a bank címére és rendelkezésére adja fel. Az eladó nem kerülhet birtokon kívül. A gyakorlatban nem terjedt el, mert a bankok nincsenek berendezkedve áruk fogadására és tárolására.

· Az eladó az árut a bekapcsolt speditőr címére és rendelkezésére adja fel, azzal a megbízással, hogy a vevőnek csak akkor szolgáltathatja ki, ha az hitelesen igazolja pl.egy banknyugtával, hogy az ellenértéket kifizette. Ilyenkor az eladó az okmányokat közvetlenül, nem banki közvetítéssel juttathatja el a vevőhöz. A vevő az okmányok kézhezvételét követően bankátutalás formájában teljesít fizetést, és ezt követően a fizetésről szóló igazolás ellenében váltja ki az árut.

Az okmányos beszedvény előbb felsorolt, un.vinkultát változatai mutatnak rá arra, hogy az eladó a birtokon kívül kerülés kockázata ellen elsősorban nem a banknak adott megbízással, hanem az áru feladás módjának megválasztásával tud védekezni.

A vevő végül is megtagadhatja az okmányok honorálását. Még ha nem is fenyeget a birtokon kívül kerülés kockázata, az eladónak új vevőt kell keresni, ha nem talál helyben, kénytelen az árut máshova szállítani, árengedményt adni, egyéb tranzakciós költségeket fedezni.

Az akkreditív, okmányos meghitelezés
Az eddig tárgyalt fizetési módoknál nem egyformán érvényesült a vevő és az eladó érdeke, anyagi biztonsága. Előfordulhatott késedelem, birtokon kívül kerülés, többletköltség stb.

Cél: egyenlő biztonság megteremtése a távoli, egymást nem ismerő partnerek számára is.

Az eladó érdeke az előrefizetés, vagy előlegfizetés lenne, de a vevő nem lehet biztos abban, hogy a megfelelő árut fogja kapni a megfelelő időben, az eladó viszont fél a fizetés elmaradásától. 

A megnyugtató fizetés igényelt egy harmadik szereplőt, akiben a szerződő felek egyaránt megbíznak, értékeiket rá merik bízni, az eladó az árut, a vevő a pénz, ez az un. bizalmi kéz ügyel a korrekt cserére.

A bizalmi kéz szerep a bankokhoz kötődik.

A bankok már az akkreditíves fizetés térhódítása előtt dolgoztak hitellevelekkel. Az utazási csekk elődje volt a hitellevél. Az utas hazai fizetési eszközéért vásárolt egy hitellevelet, amelyben bankja felszólítja a célországban működő levelező bank partnerét, hogy személyazonosság megfelelő igazolása után a hitellevél keretösszegéig fizesse ki a kívánt összeget. A személyi hitellevél kereskedelmi forgalomra alkalmazott változata az akkreditív.
A vevő bankjához befizeti a meghitelezési keret összegének megfelelő készpénzt és az áruszállítást igazoló okmányok ellenében történő kifizetésre kéri fel a pénzintézetet. Így lesz a személyi meghitelezésből okmányos meghitelezés.

Az okmányos meghitelezés egy bank – a vevő megbízása alapján tett – írásos nyilatkozata arról, hogy ha a kedvezményezett (az eladó) a meghatározott feltételekkel egyezően, a szerződésben előírt okmányokat bemutatja, számára fizetést teljesít.

Lényege: a vevő szerződésben rögzített kifejezett fizetési ígéretét bankja a maga nevében is megerősíti önálló jogügylet formájában.
Ehhez a banki kötelezettségvállaláshoz a vevőnek a megfelelő fedezetet el kell juttatnia a bankjához (lehet az ügyletet még hitellel kombinálni, az importárura a banknak zálogjogot biztosítani).

A bank kötelezettségvállalása többféle lehet. Fizethet (vagy fizettethet) azonnal, egy későbbi időpontban, váltót fogadhat el (vagy fogadtathat el), illetve teljesíthet váltó ellenében fizetést.

Típusok:

A banki teljesítés, fizetés módja 


akkreditív típus

Azonnal fizet





látra szóló akkreditív L/C

Később fizet





halasztott akkreditív L/C

Váltóval közvetlenül fizet



elfogadványhitel L/C

Más bankon keresztül fizet



negociált meghitelezés

Az akkreditív szokvány ICC 500 U.C.P. határozza meg a bankgyakorlatot az okmányos meghitelezések lebonyolítása során.

Eszerint az okmányos meghitelezés olyan megállapodást jelent, amely alapján a nyitó bank a meghitelezés kikötéseinek és feltételeinek telesítés esetén az ügyfél, a vevő, vagy a megbízó kérésére és utasításai szerint köteles egy harmadik fél, az eladó, vagy kedvezményezett javára vagy rendeltére:

· fizetést teljesíteni (látra szóló akkreditív)

· későbbi időpontban fizetést teljesíteni

· rá címzett intézményt elfogadni
· vagy felhatalmaz egy másik bankot, hogy fizetést teljesítsen, vagy ilyen váltókat elfogadjon és kifizessen.

· Felhatalmaz egy másik bankot negociálásra az előírt okmányok ellenében.

Negociálás: a követelés megvásárlása. A követelést vagy egy intézmény (pl.váltó) testesíti meg, vagy az áru szállításra vonatkozó, az akkreditívben előírt okmányok. A negociálásra felhatalmazott bank a kedvezményezettnek, az eladónak ellenértéket ad át, fizet az intézményért, és/vagy az okmányokért.

Az ügylet teljesítésének fázisai:

· a vevő megbízást ad bankjának az akkreditív megnyitására (a megfelelő fedezet eljuttatása mellett). Az akkreditív a semleges bankműveltek közé tartozik, a bank egyetlen kockázata a szakszerűtlen ügyintézés, mert fizetési ígéretének a fedezet felhasználásával tesz eleget. Azért okmányos meghitelezés, mert az exportőr a bank által előírt okmányok benyújtása ellenében juthat az áru ellenértékéhez. Az akkreditív önálló jogügylet, főszereplői: a vevő, az eladó, és a bankok. A jogviszonyukat a nyitó bank az akkreditív szerződésben rögzíti, az abban meghatározott feltételekkel fizet, függetlenül az adásvételi szerződés feltételitől. Az alap még az adásvételi szerződés, abban kell precízen meghatározni az akkreditív feltételeit, köztük pl. a fizetésre jogosító, benyújtandó okmányokat. 

· A vevő bankja megnyitja az akkreditív (közvetlenül, vagy az ügyletbe bekapcsolt más bankok útján)

· A kedvezményezett (az eladó) az előírt okmányokat benyújtja a bankhoz

· A bank a rendben lévő okmányok ellenében fizet (váltót fogad el, negociál). A nyitó bank teljesítésének feltétele: az akkreditív érvényességi idején (lejárat) belül az előírt okmányok rendben történő bemutatása.

· A megbízó a banktól érkező okmányok kifogástalan létének megállapítása után a fizetést jóváhagyja.

Miután a felek teljesítési kötelezettsége rendben levő okmányokra alapul, fontos az alapszerződés megkötésénél a megfelelő okmányok kiválasztása és az előírt okmányok teljes egyezőséggel történő benyújtása.
Az okmányos helytelen megválasztása a vevő kockázatát növeli meg elsősorban, hiszen a fizetés előtt az árut nincs módja megvizsgálni, a teljesítést csak az okmányok alapján vélelmezheti. Meg kell találni azokat az okmányokat és kibocsátókat, (szállítmányozó, minőségvizsgáló stb.), amelyek kizárják a vevő károsodását.
A hajóraklevélben a hajóstársaság igazolja, ugyan az okmányban szereplő áru átvételét, a behajózási kikötőből a rendeltetési kikötőbe történi elszállítási kötelezettségét, a hajóraklevél átadója részére a kiszolgálást, az átvétel szövegében viszont a következő megjegyzés szerepel: látszólag rendben és jó állapotban átvéve, ami azt is jelentheti, hogy a ládában, konténerben sérült az áru, vagy más van, mint amiben a szerződésben megállapodtak.

Az akkreditív szokásos feltételei:

Az akkreditíves jogügylet a vevő megbízásával az un. akkreditív nyitási megbízással indul. Ezen megbízásnak tartalmaznia kell azokat a feltételeket és okmányokat, amelyekben részletesen, pontosan felsorolják azon feltételeket és okmányokat, amelyek meglétre feltétele az akkreditív megnyitásának.

A feltételeket célszerű már az adásvételi szerződésben meghatározni.

A szokásos feltételek (tartalmi kellékek):

· A megbízó neve és címe

· A kedvezményezett neve és címe

· A visszavonható, vagy visszavonhatatlan megjelölés

· Az összeg, devizanem és az összegtől való megengedett eltérés 

· Az áru megnevezése, mennyisége (br,nettó) minősége, egységára

· Résszállítás engedélye, ütemezése

· Lejárat (ideje,helye)

· Szállítási határidő

· Átruházhatóság, oszthatóság engedélyezés (osztható az akkreditív, ha az eredeti kedvezményezett maga helyett több kedvezményezettet jelölhet meg.

· Az igénybevétel módja (látra szóló, halasztott, váltóelfogadással igénybe vehető)

· A teljesítő (fizető, váltóelfogadó, negociáló) bank megnevezése

· A szükségesnek tartott okmányok felsorolása. 

A leggyakrabban szereplő okmányok:

- kereskedelmi és egyéb számlák

- fuvarozási okmányok

- értékpapírok, (kiszolgáltatási jegy, közraktárjegy) vagy csupán utólagos rendelkezési jogot biztosító fuvarlevelek

- biztosítási kötvények

- egyéb okmányok (származási bizonyítvány, egyéb hatósági bizonyítványok, súlyjegyzék)

Az okmányvizsgálat

Az akkreditíves ügyletnél a résztvevők okmányokkal és nem áruval foglalkoznak. A bankszakemberek nem értenek az áruismerethez, felelősségük az okmányok előírásszerű, formális tartalmára, nem pedig az okmányokkal reprezentált árukra (minőség, mennyiség, csomagolás, választék stb.) vonatkozik. Következésképpen csak azt vizsgálhatják, hogy az okmányok

· megegyeznek-e az akkreditív előírásaival

· összhangban vannak-e egymással (számla, biztosítási kötvény, engedélyek stb.)

· megfelelnek-e a nemzetközi UCP szokványoknak

Az akkreditív előnyei:

· egyenlő biztonság

· azáltal, hogy az exportőr részére csaknem teljes biztonságot teremt, mód van kedvezőbb árak elérésére, a cégek a listaárból 3-4 %-os kedvezményt adnak akkreditívvel történő fizetés esetén a nyitott szállításnál alkalmazott árakhoz képest

· a kedvezményezett, az eladó, nyugodtan hozzákezdhet a gyártáshoz, vagy beszerzéshez, mert a bank önálló kötelezettségvállalása birtokában feltétlen fizetést kap akkor is, ha a vevő időközben fizetésképtelenné válna. A akkreditívben foglalt fizetési ígéret a hazai bankoknál hitellehetőséget jelent.

· Miután a bank a vevőtől függetlenül ígér fizetést, a vevő semmilyen (pl. minőségi) kifogással sem tudja a fizetést visszatartani, az átutalásokkal kapcsolatos időveszteség csökkenthető, az akkreditíves fizetés gyors. A kifogásolás az akkreditívtől függetlenül történik.

· Megerősíti a vevő fizetőképességét, az üzleti tárgyalásokon javul alkupozíciója, mert biztos lehet benne, hogy az árut, szolgáltatást az akkreditív előírásai szerint meg fogja kapni, kitűzött határidőre hozzájut az áru birtokba vételéhez szükséges okmányokhoz.

Az akkreditív nem minden üzletfélnél alkalmazható, multinacionális cégek, patinás, goodwillel rendelkező cégek bizalomhiányként értékelik, amely szerintük károsan befolyásolja a goodwillt. 

A fizetési feltételek rögzítésekor dönteni kell a fizetés idejéről, az ellenérték esedékességéről, azaz arról, hogy a felek nyújtanak-e egymásnak kereskedelmi hitelt.

Lehetséges:

· előre fizetés, előlegfizetés (a vevő nyújt kereskedelmi hitelt)

· egyidejű fizetés

· halasztott fizetés (a szállító, a termelő nyújt kereskedelmi hitelt)

A fizetés ideje függ: a verseny erősségétől, a piac típusától, a partnerek tárgyalási pozíciójától, az áru sajátosságaitól (érték, élettartam), az árupiaci szokásoktól. Beruházási javaknál szokásos a halasztott fizetés, hosszabb határidővel.

Összefüggés van a fizetés ideje és az ár között. Előlegfizetés, vagy készpénzfizetés esetén árengedmény kapható.

A fizetés helye:

A fuvarparitás tárgyalásánál utalni kell a teljesítés helyére, ez

- váltó esetén a váltón rögzítendő

- akkreditív: a teljesítő bank

- átutalás: az összegnek a jogosult számláján kell megjelenni.

A fizetéshez előírt okmányok:

- kereskedelmi okmányok (számlák, csomagolási okmányok, minőségigazoló okmányok, nyilatkozatok, értesítések az áruszállítással kapcsolatban)

- hatósági okmányok (forgalmi engedélyek, vámokmányok, származási bizonyítványok, egészségügyi bizonyítványok, radioaktivitási bizonyítvány, konzuli számla)

- a biztosítás okmányai (szállítmánybiztosítás)

- az árutovábbítás okmányai (a vasúti fuvarozás okmányai, a közúti fuvarozás okmányai, a légi fuvarozás okmányai, a belvízi, folyami hajózás okmányai, a tengeri fuvarozás okmányai, szállítmányozói okmányok, a posta, illetve futárszolgálatok által kiállított okmányok, a raktározás okmányai)
- pénzügyi okmányok (átutalás, devizatétel, eladás, okmányos inkasszómegbízás, akkreditívnyitási megbízás, faktormegállapodás, váltó- és csekkforgalommal kapcsolatos okmányok, bankinformációk, bankári intézvény, böroinformáció)

Külkereskedelmi ügyletek:

I. Egyszerű áruügyletek

1.Az exportügylet – kiviteli ügylet – vmely áru, szolgáltatás, anyagi értéket képviselő jog értékesítésére irányul külföldi partner számára, deviza esetleg valuta ellenében.

- közvetlen exportügylet: a termelő exportálja termékeit

- közvetett exportügylet: a termelő közvetítőket vesz igénybe az ügylet megvalósításához.

2.Importügylet áruk, szolgáltatások, anyagi értéket képviselő javak (szellemi termékek) külföldről történő beszerzése, behozatala. Ezt a tevékenységet egy-egy gazdálkodó egység, cég, vállalkozás végezheti, liberalizált körben nyilvántartásba vétel mellett, önálló elhatározás alapján, nem liberalizált körben engedély beszerzése mellett.

-közvetlen import: ha belföldi felhasználó a külföldi partnertől szerzi be a javakat, termékeket, és

-közvetett import, ha a belföldi felhasználó külkereskedelmi szervezeteket kapcsol be a lebonyolítás folyamatába.

II. Különleges áruügyletek

· kereskedelmi kompenzációk lehetnek, amelyek hagyományos ellenügyletként értelmezhetők, és

· hosszúlejáratú, ipari kapcsolatokhoz igazodó ügyletek, ipari kooperációk, amelyek évekre meghatározó feltételeket rögzítenek.

1. Árucsereügyletek:


- a barterügylet egyszerű naturális árucsere. Harmadik fél az árucsereforgalomba nem kapcsolódhat be, azaz szigorúan kétoldalú ügyletről van szó, a megszerzett árut teljes egészében áruval kell ellentételezni, azaz egyáltalán nincs pénzmozgás. Megvalósítható háromszögügylet formájában is.


- kompenzációs ügylet: olyan csereügyletet jelent, amely esetében a partnerek közötti áruszállításokat a szerződésben pénzben is kifejezik, és szükség esetén az ügylet kiegyenlítéséhez is felhasználják a valutát/devizát. A teljes kompenzáció esetében a szállított árut teljes egészében áruval ellentételezik, míg a részleges kompenzáció esetében meghatározott részhányad pénzzel, vagy viszontvásárlással ellentételezett. A teljes kompenzáció az előbb szállító fél számára jelentős kockázatot rejt és nagy finanszírozási terheket jelent. Önkompenzáció két fél cserél árut, és többlábú kompenzáció: több fél cserél árut.


- viszontvásárlásos ügylet: a partnerek két adás-vételi szerződést kötnek, amelyek egymást feltételezik. Ezt azt jelenti, hogy az exportőr és az importőr között létrejön egy szerződés az áru szállítására. Az exportőr azonban külön keretmegállapodásban arra vállal kötelezettséget, hogy a szállított áru értékének meghatározott részéért (%-áért) parnerétől árut vásárol, vagy vásároltat, meghatározott határidőn belül. A rugalmasság, a hosszú időtáv és a szerződésben meghatározható feltételek együttesen kedvezővé teszik ezt az ügyletfajtát.


- offset-ügylet:  olyan ellenügylet, amely meghatározott területekre vonatkozik, ezek a hadászat, az űripar és a repülőgépipar. 


- visszavásárlásos ügylet: a kapcsolt ügyletek területére tartozó hosszú lejáratú ügylet. Beruházási javakhoz kapcsolódik. A nagyberendezéseket exportáló cég abban állapodik meg partnerével, hogy a berendezés értékét a berendezéssel termelt termékekkel egyenlíti ki. A kulcsra kész üzemek exportja esetében alkalmazott. Az exportőr befektetései hosszú időszak alatt térülnek meg (5-15 év)
2. Reexport ügylet: Egy import és egy exportügyletet jelent. Jelentős tőkeigény merül fel, emellett csak olyan árukat lehet ebbe a forgalomba bevonni, amelyek rendszeresen és nagy mennyiségben értékesíthető termékek. A reexport ügyleteket lehet kötni klíring (azaz kötött) és szabadon átváltható (konvertibilis) devizában.

Közvetlen reexport: a külföldön megvásárolt árut közvetlenül a vevő országába szállítják.

Közvetett: a külföldi áru a reexportőr országába bekerül és innen továbbszállítják a vevő részére.

Haszonügylet: jelentős haszon megszerzése érdekében kötött ügylet.

Közvetítői ügylet: vmely ország kereskedője két másik ország kereskedőinek kapcsolatát hozza létre.

Kereskedelempolitikai ügylet célja a kiegyensúlyozott kereskedelmi kapcsolatok létrehozása.

Tranzitügylet: Akkor alkalmazzák, ha vmely ország exportőre és egy másik ország importőre között az ügylet közvetlenül nem valósítható meg. Ekkor a résztvevők felkérnek harmadik országbeli tranzitkereskedőt az ügylet megvalósítására. Alapvető cél, hogy a származási ország ne derüljön ki. A tranzitőr valóban az áru tulajdonosává válik. Az ügylet célja az eredeti kereskedelmi kapcsolat elleplezése.

3. Switchügylet. A bemeneteli, vagy aller ügylet célja a tartozás kiegyenlítése, szabad devizáért a klíringpartner igényei szerinti árut vásárolnak. És azt klíringdevizáért eladják.

Kimeneteli v. retour ügylet esetében a cél, hogy befagyott kinnlevőséget lehessen leépíteni.

Körswitch ügylet: esetében megvalósítnak egy bemeneteli és egy kijöveteli ügyletet. Az ügyletek megvalósításának célja kifejezetten árfolyamnyereség megszerzése.

4. Bérmunka vagy újabb szóhasználattal feldolgozás

E területre bérfeldolgozás, bértermeltetés tartozik. E területen a hozadékot az elvégezett/ elvégeztetett munka adja annak az országnak, ahol a munkát megvalósítják. Eszerint ahol a munkát végzik, ott aktív feldolgozás (bérmunka) valósul meg, és aki végezteti a munkát az passzív feldolgozást (bérmunkát) számolhat el.

III. Különleges külkereskedelmi ügyletek

1. Licenciaügyletek: E csoportot a szabadalom és a know-how kereskedelem jelenti, illetve ezek használati jogának átengedése. A szerződés tárgya, az áru, önmagában különleges, mert anyagi értéket képviselő jog, amelyet áruszállítással, vagy anélkül lehet teljesíteni.

A szabadalom kizárólagos jog, amely a szabadalom tulajdonosa számára módot ad, hogy a szabadlom tárgyát kizárólagosan alkalmazhassa. A szabadalmi oltalom erre vonatkozóan törvényes tárgyát kizárólagosan alkalmazhassa. A szabadalmi oltalom erre vonatkozóan törvényes védelmet ad mindazon területeken, ahol forgalmazni szeretné a későbbiekben a szabadalmat, illetve a szabadlom használati jogát.

Know-how formáját tekintve lehet műszaki leírás, specifikáció, műszaki rajz, üzemeltetési tapasztalat stb. magyar megjelölése lehet: tudni hogyan, megmutatni hogyan. A know-how lehet önálló kereskedés tárgya, de gyakran szabadalomhoz kapcsolódik.

A licencia-szerződésben meg kell határozni a következő feltételeket:

- a szerződés tárgyát,

- szabadalomjogi kérdéseket kell tisztázni,

- ár kialakítására kell nagy gondot fordítani,

meg kell jelölni a fizetési formákat,

- speciális szerződési feltételeket és a korlátozó kikötéseket a szerződésben szerepeltetni kell

- külön figyelmet kell fordítani a fejlesztés, javítás továbbadás kérdéseire.

2. Franchise

Ez az ügylet sajátos, hosszú távon működő együttműködési forma a termelés és elosztás különböző fázisaiban. Olyan – szerződésben precízen rögzített együttműködési – forma, ahol egyik fél jutalék ellenében engedélyt ad a másik fél részére, hogy az utóbbi vmely kereskedelmi márkát, cégjelzést és marketing know-how-ot alkalmazzon munkája során. Ez a kapcsolat rendszeres gazdasági és pü-i együttműködést is jelent a felek számára. A rendszert az átadó fejleszti, az átvevő pedig a beindítást finanszírozza. A franchise vonatkozhat:
· termék és védjegyhasználatra, illetve

· üzleti franchise is megvalósulhat,

3. Nemzetközi kooperáció 

Legjellemzőbb formája az ipar területén alakult ki. A következő jellemzők esetében érvényes a kooperációs megjelölés:

· más-más országokhoz tartozó, gazdaságilag és jogilag független cégek közötti együttműködés, 

· a kapcsolatok magánjogi szerződésen alapulnak

· közösen eldöntött cél megvalósítása érdekében jönnek létre

· az érdekközösség hosszú távra vonatkozik.

A partnerek közötti jogi kapcsolatok alapján:

- egyszerű szerződéses kapcsolat , ekkor a résztvevők kockázatviselése, a finanszírozás és a felelősség igazodik a szerződésben rögzítettekhez, amely a partnerekkel szemben vállalt kötelezettséggel azonos

- konzorcium formájú, ez lehet határozott, vagy határozatlan időre szóló, illetve alkalmi társulás is. Ez esetben a társulás tagjainak felelőssége nagyobb, mint a tevékenységben vállalt kötelezettség indokolná, szerződésben rögzítetten közös a vállalkozás és az eredményszerzés is.

- vegyes vállalt formájú, ez a résztvevők olyan gazdasági társulásainak megjelölése, amely kereskedelmi társasági formát jelent, önálló jogi személyiség formájú.

4. Létesítményügylet – létesítményexport

Teljes beruházás megvalósítása külföldön. A létesítmények egyedi jellegűek, sokfélék, a megvalósítás saját eszközökkel, más országban, sajátos körülmények között történik. Lehet:

· egyszerű létesítményexport, amely főként a gyengén fejlett országok felzárkóztatása érdekében történik

· kulcsra kész export esetében üzemet szállítanak működésre készen, a szerződésben rögzített paramétereknek megfelelően
· termék a kézben, ekkor a megrendelő szerződésben rögzíti, hogy üzembehelyezett állapotban, esetenként a termelt termék értékesítésének segítségével valósul meg a létesítményexport.
Kockázatos vállalkozás, mert be kell kapcsolni alvállalkozó partnereket, a műszaki terveket konkretizálni kell, komplettségi záradékot kell tenni és a helyszíni kockázatokat kell figyelembe venni. A résztvevők tevékenységének koordinálása, a rendszeres kooperáció, képviseletek, külföldi irodák fenntartása költségigényes.

5. Lizing

6. Külföldön magyar érdekeltségek létesítése illetve külföldiek magyarországi kereskedelmi képviselete

Ez ad módot, arra, hogy kedvezőbb információs bázishoz és képviseleti lehetőséghez jussanak egy-egy ország gazdasági egységei, illetve adott országban tevékenységükkel részt vállaló cégek.
IV. Szolgáltatásra kötött ügyletek
A tevékenységet

· szerződéses kapcsolatként kell megvalósítani

· eredményérdekeltség érvényesül

· kapcsolódik más külkereskedelmi ügyeletekhez.

Szolgáltatási tevékenységek:

· fuvarozási ügyletek

· szállítmányozás

· minőség-ellenőrzés

· reklám és propaganda tevékenység ellátása

Szokványok fajtái:

Nemzetközi kereskedelmi szervezetek, a tőzsdei, a bank, a biztosítási szokványok
Jelentősége, szerepe, forrásai:

A kereskedők szerződéseik megkötésénél gyakran hivatkoztak a korábbi ügyleteik egyes feltételeire, vagy az adott piacon általánosan elfogadott üzleti gyakorlatra, eljárásra.

A kereskedelemben a rendszeres ismétlődő üzletkötések tartalmi és formai elemeit, feltételeit, az üzletkötés kialakult módját, gyakorlatát nevezzük szokásnak.

A kereskedők életét nagyban megkönnyítette a szokásokra való hivatkozás, hiszen az üzlet minden feltételét lehetetlen lett volna írásban rögzíteni. Az így kialakult hagyományos üzleti kapcsolatban a szerződés vmely eleménél elegendő volt a „szokás” kifejezés használata.
Az „ahány ház, annyi szokás”- elve azonban a nemzetközi kereskedelemben is érvényes, hiszen a szokás értelmezése, tartalma nem független attól, hogy hol, mikor melyik országban alkalmazzák, milyen termékre vonatkozóan, a szokások alkalmazásában rejlő bizonytalanságot fölismerve a kereskedők, illetve szervezeteik összegyűjtötték és írásban foglalták a kereskedelmi szokásokat. Az írásban foglalt szokást nevezzük szokványnak. Az üzleti életben a nemzetközi kereskedelemben rendkívül fontos szerepe van a szokásnak, szokványoknak. Jelentőségüket magyarázza az a tény, hogy nincsen „nemzetek fölötti” jogrendszer. Az ún. „Bécsi konvenció” – az ENSZ áruk nemzetközi adásvételi szerződéseiről szóló egyezménye – ugyan az egysége jogi szabályozást tűzte ki célul, ennek alkalmazása azonban nem kötelező. Miután lehetetlen (és nem is szükséges) mindenfajta ügylet minden részletét jogilag szabályozni, ezért a szokások, szokványok szerepe változatlanul fennmarad, többek között a „joghézagok” betöltése, üzletkötések elősegítése céljából.

A kereskedelmi szokások, szokványok akkor érvényesülnek, ha a szerződő felek megegyeznek alkalmazásukban. Ez történhet a szerződésben való „kikötéssel” (azaz a szerződésben beleírják, hogy a felek magukra nézve az adott szokványt kötelezőnek elismerik), és történhet hallgatólagos módon. Ilyen eseten a bíróságok általában figyelembe veszik a hallgatólagosan elfogadott kereskedelmi szokásokat. Ez természetesen az adott ország jogrendszerétől függ, ezért lényeges, hogy a szerződéskötő felek kifejezetten hivatkozzanak a szokásokra, szokványokra. A szokások írásba foglalását elvégezhetik az egyes szervezetek saját tevékenységükre vonatkozóan – ezek a helyi szokványok -, ileltve nemzetközi szervezetek alkothatnak nemzetközi szokványokat a külkereskedelmi gyakorlat egyértelműbbé és ezáltal gyorsabbá tétele érdekében.
Helyi szokványok
· tőzsdei szokványok

· kikötői szokványok

· bankszokványok

· biztosítói szokványok

· monopolszervezetek szokványai

tőzsdei szokványok: 
minden tőzsdének a saját szokványai szabályozzák a tőzsde működését (ügyletkötés rendje, tőzsdetagság stb.) ezek az általános szokványok. A tőzsdén forgalmazott áruk minőségét a különleges szokványok határozzák meg. A tőzsdén köthető ügyletek állandó feltételeit (szállítási határidő, fizetési mód, fuvarparitás) az ún tőzsdei kontraktusok tartalmazzák. Így a tőzsdei ügyletkötés leegyszerűsödik és gyorsabbá válik, hiszen a változó feltételeket (szerződéses ár mennyiség, a szerződő fél neve) tartalmazó kötjegyen hivatkoznak a megfelelő kontraktusra. (kontraktus: állandó feltételek; áruk: különleges szokványok)
Kikötői szokványok
Az egyes kikötők működésüket és üzleti feltételeiket (be- és kirakodás ideje, fizetendő díjak, illetékek, okmányok, raktározási díjak, feltételek) szokványokban közlik, amelyeknek elfogadása kötelező. A kikötői szokványok „erősebbek” mint a reájuk vonatkozó nemzetközi szokványok, tehát ilyen esetben a kikötői szokványok függvényében érvényesülnek a nemzetközi szokványok.

Biztosító szokványok

A biztosító intézetek a biztosítási szokványokkal közlik a biztosítási fedezetbe vehető kockázatok fajtáit, a biztosítási díjat, a szállítmánybiztosítási szerződés általános feltételeit. A biztosító intézetek szokványai viszonylat egységesek – kivéve a szolgáltatások díját -, mert a piac törvényeinek megfelelően követniük kell a világ legerősebb és legnagyobb biztosítójának a Lloyds-nak az üzleti szokásait, szokványait.

Monopolszervezetek szokványai

Idetartoznak a nemzetközi árufuvarozással foglalkozó szervezetek szokványai. Ezek többnyire a konkurenciaharc kiküszöbölését célzó egymással kötött egyezményekből születnek. A kereskedőházak, külkereskedelmi cégek – multinacionális vállalatok – kialakították az adásvételi szerződéseik állandó feltételeit – fizetési mód, szállítási határidő, reklamációk rendezésének módja – melyeket erőpozíciójukból adódóan tudnak a partnerrel elfogadtatni. Természetesen ezek a feltételek egyoldalúan megfogalmazó – monopolhelyben levő – vállalatok érdekeit tükrözik.

Nemzetközi Kereskedelmi Kamara szokványai
A nemzetközi szervezetek közül a Nemzetközi Kereskedelmi Kamara (ICC) szokványaival foglalkozunk, mivel a nemzetközi kereskedelemben ezeknek van a legjelentősebb szerepük.
A fizetési módokra vonatkozó szokványok:

Okmányos meghitelezésre vonatkozó egységes szabályok és szokványok – Regles. 

A kereskedelmi okmányok beszedésére vonatkozó egységes szabályzat CAD-okmányos inkasszó.

ENSZ egyezmény az áruk nemzetközi adásvételi szerződéseiről (az ún. Bécsi Konvenció)

Az áruk nemzetközi adásvételi szerződéseiről szóló nemzetközi szerződést törvényerejű rendelettel hazánk 1988. jan. 1-vel léptette hatályba. Az Egyezmény kelte egyébként 1980. ápr. 11. Az Egyezmény az áruk adásvételére vonatkozó szerződésekre alkalmazandó, szabályozza az adásvételi szerződés megkötésének módját, valamint az eladónak és a vevőnek az ilyen szerződésből származó jogait és kötelezettségeit.

Az Egyezmény 101 cikkelyből és az alábbi négy részből áll:

Alkalmazási kör és általános rendelkezések

A szerződés megkötése

Adásvétel

Záró rendelkezések

A Konvenció célja, hogy a nemzetközi kereskedelem alapügyletét jelentő adásvételi szerződés egységes szabályozását megteremtse és ezáltal elősegítse az ilyen típusú külkereskedelmi szerződések kötését.

Az Egyezmény akkor alkalmazandó a különböző államokban telephellyel rendelkező felek közötti adásvételi szerződésekre, ha ezek az államok részesei a Konvenciónak, vagy a nemzetközi magánjog szabályai szerint vmely részes állam jogát kellene alkalmazni.

A szerződést kötő felek azonban jogosultak a Konvenció alkalmazásának kizárására illetve eltérhetnek tőle, módosíthatják bármely rendelkezésének jogi hatását. Az Egyezményben kifejezett rendelkezéssel nem szabályozott ügyekben az általános elveket, gyakorlatot, szokást, szokványt kell alapul venni, ha nincsenek ilyen elvek, akkor az adott kérdést a nemzetközi magánjog alapján alkalmazandó jog rendelkezéseivel összhangban kell megoldani. 

A Bécsi Konvenció rendelkezései a nemzetközi kereskedelemben alkalmazott különféle jogrendszerek, szokások egyeztetései alapján születtek, ezért ismerte a külkereskedelmi szerződések kötésénél nélkülözhetetlen. 

Tőzsdei szokványok

A tőzsdék azáltal egyszerűsítették az ügyletkötéseiket, hogy kialakították a tőzsdei típusszerződéseket, a kontraktusokat, azaz egységesítették az adásvételi szerződés tartalmát, melytől nem lehet eltérni. A tőzsdei kontraktusok előre kialakított, nyomtatott szerződésminták. Ügyletkötéskor elegendő a megfelelő kontraktusra hivatkozni és az ahhoz kapcsolódó kötjegyet kitölteni.
A kötjegy csak a szerződés legfontosabb adatait tartalmazza:

· a tőzsde megnevezése

· az áru megnevezése

· a vonatkozó szokvány elnevezése

· az üzletkötés pontos időpontja

· az eladó és vevő megnevezése

· a tételek száma, (meghatározott mennyiség)

· a szállítási határidő

· az eladó és vevő aláírása

Mennyiségi szokványok: a tőzsdéken csak az áru fajtánként meghatározott alapmennyiségre, tételre, vagy annak egészszámú többszörösére lehet üzletet kötni. A kontraktus nem szólhat a minimális mennyiségnél kisebb mennyiségre. A tőzsdei terminológia szerint egy kontraktus egyenlő a meghatározott alapmennyiséggel. A kötésegységek tőzsdénként és áruféleségenként különböző lehet.

A minőség szokványosítása: tőzsdecikké azok az áruk válhatnak, melyek minősége, egyértelműen jellemezhető, s melyek termelése és felhasználása tömeges. Az áru a tőzsdén nincs jelen, a tőzsde intézménye garantálja a látatlanban vásárolt áru minőségét. Az áru személytelenné vált, az egyik tétel teljes mértékben helyettesíti a másikat, ezért a tőzsdecikkek helyettesíthető tömegáruk. A minőségi szokványok mindig átlagminőségre vonatkozik.

Tőzsdénként és árucikkenként szokvány formájában meghatározzák, hogy milyen szállítási határidőre lehet ügyletet kötni.
A fizetési móddal kapcsolatban is alakultak ki szokások, melyek áruféleségenként eltérőek.

Incoterms által szabályozott kérdések köre

International commercial Terms – A nemzetközi Kereskedelmi Kamara által rendszerezett szállítási feltétel-változatok gyűjteménye, nemzetközi szokások írásos megjelenítése. Célja, hogy egyszerűbbé tegye az adás-vételi szerződések megkötését és lebonyolítását a nemzetközi kereskedelemben, egységesítse a fogalmak értelmezését, és ezzel hozzájáruljon a vitás esetek számának csökkentéséhez.

Az Incoterms jelentése: Nemzetközi Kereskedelmi Feltételek

A párizsi Nemzetközi Kereskedelmi Kamara (ICC) először 1936-ban dolgozta ki a Nemzetközi Kereskedelmi Feltételeket, a legelterjedtebb változat az INCOTERMS 1990. A korábbi Feltételek a szerződésekben változatlanul alkalmazhatók.

A INCOTERMS paritás abban az esetben válik a szerződés elválaszthatatlan részévé, ha hivatkoznak rá.
Az INCOTERMS paritás három lényeges eleme:

· költségviselés átszállásának helye

· kárveszélyviselés átszállásának helye (teljesítés helye)

· az első és a vevő részéről teljesítendő feladatok (pl. okmányok átadása, biztosítás kötése, stb.)

Kikötései szabályozzák az adásvételi szerződés teljesítése során az áruk szállításával kapcsolatos költségek és a kockázatok megoszlását az eladó és a vevő között.

Fuvarparitás: az a földrajzi pont, ahol az áru szállításával kapcsolatos költségek az eladóról a vevőre szállnak.

Teljesítési hely: az a földrajzi pont, ahol az áruval, illetőleg annak szállításával kapcsolatos kockázat (kárveszély) az eladóról a vevőre száll.

A két földrajzi hely lehet azonos és különböző

Az incoterms szokás: mindazon dolgok összege, amit a partnerek a külkereskedelmi szerződésben megfogalmaznak, amihez tartják magukat és melyek segítségével kialakulnak a kereskedelem szokásai. Egy idő után ezeket mindenki ugyanúgy értelmezi. Nem kell mindig leírni, hogy kinek mi a feladata, csak utalni kell rá. Ezeket a szokásokat írásba foglalták.

Szokványok csoportosítása:

· helyi szokványok: tőzsdei, kikötő, biztosító társaságok, kereskedő házak, bankok szokványai,

· nemzetközi szokványok: világméretű, Incoterms szokványok: szállítással kapcsolatos szokásgyűjtemény; akkreditív (fizetéssel kapcsolatos); inkasszó és bankgarancia szokványok

International Commercial Terms. Elődje: Trade terms.
Először 1936-ban foglalták össze. Módosítások: 1953, 1967, 1980, 1990, 2000. A szokvány nem törvény, hanem ajánlás. Nem kötelező, de a felek a szerződésben hivatkoznak rá, akkor kikényszeríthető, kötelezően be kell tartani.
Az INCOTERMS vmely klauzáljának alkalmazása egyértelműen meghatározza a fuvarparitást és a teljesítés helyét, az eladóra és a vevőre háruló kötelezettségeket és jogokat.

INCOTERMS célja és tárgya

Célja, hogy a nemzetközi kereskedelmi feltételek értelmezésére szolgáló nemzetközi szabályokat összegyűjtse. Így a kereskedelmi feltételek különböző országokbeli értelmezéséből adódó bizonytalanság elkerülhető, vagy csökkenthető. Egy adott szerződés megkötésekor pontosan meg kell határozni, hogy melyik évi INCOTERMS-t alkalmazzák. Lényeges, hogy az exportőrök és importőrök tekintetbe vegyék, hogy a nemzetközi kereskedelmi ügylet lebonyolításához szükséges különféle szerződések a gyakorlatban egymással kapcsolatban vannak, ugyanis nemcsak az adásvételi szerződésre van szükség, hanem fuvarozási, biztosítási, finanszírozási szerződésre, melyek közül az  INCOTERMS csak egyre vonatkozik, és ez az adásvételi szerződés.
Az INCOTERMS által szabályozott kérdések:
Az eladó áruszállítási és a vevő adásvételi és fizetési kötelezettségei

· csomagolás költségei

· a felek értesítési kötelezettségei

	Eladó kötelezettségei
	Vevő kötelezettségei

	Az áru rendelkezésre bocsátása
	Az ár megfizetése

	Engedélyek, felhalmozások, vámformaságok intézése

	Fuvarozási és biztosítási szerződés megkötése
	Fuvarozási szerződés megkötése

	Az áru átadása
	Átvétel

	kockázatvállalás

	Költségmegoszlás

	Értesítésadás a vevő részére
	Értesítésadás az eladó részére

	Átadást igazoló okmányok kitöltése
	Az átadás igazolása, szállítási okmányok vagy ezzel egyenértékű elektronikus közlés

	Ellenőrzés, csomagolás, jelölés
	Áruvizsgálat

	Egyéb kötelezettségek


Az eladó és a vevő kötelezettsége:

Eladó: fő kötelezettsége az áru beszállítása, illetve az árut, a vevő rendelkezésére bocsátása.

· A szükséges engedélyek, hatósági okmányok meghatalmazások beszerzése (export, import eng)

· Az áru átadása

· A kockázat vállalása

· A költségek vállalása

· A fuvarszerződés megkötése

· Értesítés küldése: avizálás

· Szállítmánybiztosítás kötése

· Az áru ellenőrzése

· Az okmányok, átadási bizonylatok beszerzése, vevő számára történő átadása

· Egyebek

Vevő fő kötelezettsége az áru ellenértékének megfizetése. A szükséges engedélyek, hatósági okmányok meghatalmazások beszerzése (export, import eng.)
· Az áru átvétele

· A kockázat vállalása

· A költségek vállalása

· A fuvarszerződés megkötése

· Értesítés küldése: avizálás

· Az áru átvizsgálása

· Az átvételi okmányok beszerzése, átadása

· Egyebek

13 különböző klauzula létezik: meghatározzák, hogy melyek a vevő és melyek az eladó kötelezettségei, mikor száll át a költség és a kockázat…

Fuvarparitás: az a földrajzi pont, ahol a költségek átszállnak az eladóról a vevőre.

Teljesítés helye: az a földrajzi pont, ahol a kockázat átszáll az eladóról a vevőre
A klauzula mindkettőt jelenti.
A klauzulák csoportosítása:

1. betű szerint: minden klauzulának 3 betűjele van (1990 óta) E, F, C, D klauzulák

2. egypontos: eladóról a vevőre a kockázat és költségátszállás egy azonos földrajzi pontos történik. Vagy

kétpontos: ha az eladótól a vevőre a kockázat és költség átállás 2 különböző pontos történik

3. tengeri: belvízi klauzula, vagy multimodális: bármilyen fuvarozási módban.

Az incoterms klauzulái:

1. EXW (Er Works) üzemből:

- E-s, egypontos, multimodális klauzula

- Eladó feladata: az exportra becsomagolt és ellenőrzött árut a gyár udvarán a vevő rendelkezésére bocsássa. Itt száll át minden költség és kockázat a vevőre.

- Vevő feladata: exportra történő vámkezelés, szállítás, fuvarszerződés megkötése, engedmények beszerzése, köthet szállítmánybiztosítást, importengedélyek beszerzése, importvámkezelés. Mulasztás idején ki kell fizetni a költségeket.

- A vevő kérhet segítséget az eladótól, de ilyenkor az eladónak manipulációs díjat kell fizetni.

2. FCA (Free Carrier) bérmentve az 1. Fuvarozónak átadva.
- eladó feladata: az exportra vámkezelt, csomagolt, ellenőrzött árut átadni az l. fuvarozónak és azt a fuvareszközön elhelyezni. A kockázat az l. fuvarozónak történő átadáskor száll át.

( itt egy oldal hiányzik)
- vevő feladata: fedezi a rendeltetési helyen a kirakodási költségeket. Vámok, hatósági díjak, importvámkezelés, biztosítást köthet, de nem kötelező.

8. CIP Fuvarozás és biztosítás fizetve

ugyanaz mint CPT. Eladónak kötelező biztosítást kötni a vevő javára (CIP + 10 %)

9. DAF határra szállítva

-lehet indulási érkezési kikötő

-eladó feladata: az exportra vámkezelt megfelelően csomagolt és ellenőrzött árut a határra leszállítsa (innenső oldal: városhatár, vagy pl. magyar-oszták határ) határig a költség és kockázat az eladóé, innentől száll át a vevőre. De fuvarszerződést teljes szakaszra köt. Biztosítást a megnevezett határig, ha akar.

-vevő feladata: az áru beviteli elvámoltatása, vámköltségek megfizetése.

10. DES leszállítva, hajón átadva

- érkezési kikötőbe

- eladó feladata: az exportra vámkezelt, megfelelően csomagolt és ellenőrzött árut a kikötőbe elvigye és ott hajóra tegye. Fuvarokmányok, fuvarszerződés.

- a költség és kockázat átszállás az érkezési kikötőben a hajóra rakva történik

- vevő feladata: kipakolás, importvámkezelés, további fuvarozás, szerződés, importengedély

11. DEQ rakparton átadva

- eladó feladata: az exportra vámkezelt, megfelelően csomagolt és ellenőrzött árut a rakparton a vevő rendelkezésére kell bocsátania. Az idáig felmerült költségeket és kockázatot ő viseli. Itt szállnak át a vevőre. Fuvarokmányok, fuvarszerződés ..

- importra történő vámkezelés: az eladó feladata (1990), vevő feladata (2000)

12. DDU vámfizetés nélkül leszállítva

- eladó feladata: az exportra vámkezelt, megfelelően csomagolt és ellenőrzött árut leszállítsa a vevő által megnevezett rendeltetési helyre A teljes útszakaszon a fuvar költség és a kockázat a vevőé. Átszállás a rendeltetési helyen. Fuvarszerződés…

- vevő feladata: importáláskor fizetendő vámok, adók, hatósági díjak, importvám-teher fizetése
13. DDP vámfizetéssel leszállítva

- eladó feladata: minden, kivéve az importengedély beszerzése

Befolyásoló szempontok a választásnál:

· a cég likviditása (tudják-e finanszírozni a fuvarköltséget)

· melyiknek van nagyobb szakma- fuvarpiaci ismerete, ki tud olcsóbban fuvart szerezni, ki kaphat nagyobb engedményeket

· hatósági előírás vagy vmilyen szokás

· szerződés pénzneme és a fuvarszerződés pénzneme eltér

· szállítási határidő

· melyik tud több fuvareszközt szerezni

· az adott piaci szokás

· saját lehetőségeinek (magyar külker. gyakorlat)

· szakmai hozzáértés

· ügyelni kell arra, hogy a paritás összhangban legyen a többi szerződési feltétellel.

A külkereskedelmi adásvételi szerződés tartalma, feltételei

A külkereskedelmi adásvételi szerződés az eladó és a vevő kötelezettségeit és jogait, az általános és az eseti ügyletkötési feltételeket tartalmazza. Az általános feltételek minden egyes gondosan és körültekintően megfogalmazott külkereskedelmi adásvételi szerződésben megtalálható, az eseti, egyedi feltételek a konkrét ügylet sajátosságaiból fakadó speciális kérdéseket szabályozzák.

A szerződéses feltételeket a következő bontásban tárgyaljuk:
- adásvételi szerződés tárgya (az áru megnevezése, minőségének és mennyiségének a meghatározása, az áru csomagolása)

- a szállítási feltételek (szállítási határidó, fuvarparitás megválasztása)

- az adásvételi ár,

- a fizetési kondíciók

- egyéb szerződéses feltételek

Az áru megnevezése és a minőség megjelölése

Az áru minőségének egyértelmű meghatározása az adásvételi szerződés egyik alapvető feltétele, hiszen az eladó és a vevő kötelezettségvállalása egyaránt pontosan megjelölt minőségű árura vonatkozik. Az áruminőség egyértelmű meghatározása elsősorban az ügylet zavartalan lebonyolításának előfeltétele, de szállítmányozás-technikai és kereskedelempolitikai előírások is szükségessé tehetik azt. 

Az áru jellege szerint az áru minőségének megjelölése igen változatos lehet. Ennek szemléltetésére álljon itt néhány példa.

-Gyáregységnél, nagyberendezéseknél, általában a nehézipari termékeknél a minőség részletes körülírása a szokásos, amit általában még különféle műszaki dokumentációkkal is alátámasztanak (pl. specifikációkkal, műszaki rajzokkal, szerelési útmutatókkal, a felhasználandó mért- és súlyadataival, a megadott  toleranciák megjelölésével, a berendezés energiafogyasztásának közlésével stb.)

-Komplett gyárberendezések exportja esetén, ahol az eladó az áruszállítás mellett számos műszaki-tudományos szolgáltatatást is nyújt a vevőnek, az áru minőségének meghatározása e szolgáltatások terjedelmének és minőségének rögzítését is feltételezi. A minőségi részletekbe menő, pontos meghatározása e termékeknél terjedelmes műszaki dokumentáció és az adásvételi szerződés részét képező vagy azt kiegészítő szerelési, vevőszolgálati stb. szerződések révén oldható meg.
-A gépipari sorozattermékeknél ugyancsak a minőség körülírása a szokásos eljárás, ezt általában fotókkal, műszaki leírásokkal egészítik ki. Nemzetközi hírnevű termékeknél a márka és a típuselnevezés is elegendő.

- Nyersanyagoknál és élelmiszereknél az áru minőségét gyakran az eredet megjelölésével (p. magyar paprika) vagy az évjárat feltüntetésével (pl. borféléknél) rögzítik. Szokásos a minőség jellemzése vmely alkotóelem részarányának feltüntetésével is (pl. a különféle italok alkoholtartalma vagy a nyersvas érctartalma). A tömegáruk minőségének a meghatározása a leggyakrabban a tőzsdék vagy az árverések minőségi szokványaira való hivatkozással történik. 

- Fogyasztási cikkeknél, textil-, bőr- és üvegáruknál, papír- és faipari termékeknél a legkülönfélébb minőség meghatározásokkal találkozunk. A legfontosabb műszaki jellemzők: az áru fizikai vagy kémiai tulajdonságainak (pl. a textíliáknál a fonalszám, a beállítás, az összetétel) leírása mellett gyakran mellékelnek a szerződéshez fotókat, rajzokat is.

Elterjedt módja a minőség rögzítésének a minta alapján történő szerződéskötés is. A minta nagyobb tömegű, adásvétel tárgyát képező árumennyiség egysége. Az adásvételi ügyletben betöltött funkciója szerint lehet pl.:

· típusminta: egy bevezetett áruminőséget, árufajtát reprezentál (pl. tőzsdecikkenél),

· átlagminta: az áru átlagos minőségét képviseli (pl. árveréseknél),
· referenciaminta: az árunak azt a minőségét jelöli, amelyre az adásvételi szerződés vonatkozik. (pl. nagyberendezések értékesítésénél referenciaminta az eladó által korábban exportált, működő gyár),
· ellenminta: a vevő által rendelkezésre bocsátott minta alapján az eladó által elkészített minta (gyakori pl. a ruházati termékek külkereskedelmében)
· gyártási minta: a sorozatgyártás egyik tetszőleges darabja
· elhajózási minta: az elhajózási kikötőben a behajózott áruból vett minta, amelynek alapján az eladott és a ténylegesen leszállított áru minősége összehasonlítható
· arbitrage-minta: minőségileg kifogásolható árutételből a választott bíróság számára vett minta.
A jó mintavételezés a gondos szerződéskötés velejárója, minthogy célja az áru minőségének egyértelmű meghatározása. A mintavételezésnél alapvető követelmény, hogy a minta tükrözze a raktáron levő teljes árumennyiség, illetve a legyártandó áru minőségét, ne legyen rosszabb, de jobb sem, mint a szállítandó áru minősége. A nemzetközi kereskedelemben a mintavétel szokványok vagy szabványok szerint történi,, az áru jellegének megfelelően alapulhat szúrópróbán vagy átlagon. Amennyiben az áru minőségét a szerződő felek mintával határozzák meg, úgy a szerződésben – a termék jellegétől függően – a mintavétel körülményeit (a mintavételezők személye, a mintavételezés helye és ideje, a megőrzés módja) is szabályozni kell.

Az áru minőségének megjelölésére különféle klauzulák is kialakultak. Ilyenek a következők:

· a tel-quel kifejezés. Legtöbbször nem egységes és nem is pontosan meghatározható minőségű árura utal. Ezzel a záradékkal az eladó az áru minőségéből adódó kockázatait a vevőre hárítja, minthogy a vevő az árut pontos és meghatározott minőségi előírás nélkül veszi meg. (minőség kockázat áthárítása a vevőre). Aukciókon találhatunk ilyen feltételeket, de gyakori a záradék kikötése a mezőgazdasági és a bányatermékek külkereskedelmében, ahol a szállítandó termék minőségét az eladó sem befolyásolni, sem előre meghatározni nem tudja.

· Kauf in Bausch und Boge meghatározása rendszerint sem minőségileg, sem mennyiségileg nem specifikált elfekvő raktárkészlet, „parti” áru egy tömegben való értékesítésénél alkalmazott záradék. A tel-quelhez hasonlóan kizárja a vevő minőségi reklamációs jogát. A vevő a teljes tételt tartozik átvenni, és azt sem egészben, sem részben, semmilyen címen nem utasíthatja vissza.
· Megtekintés szerint minőség meghatározás szintén raktárkészlet értékesítéséhez kapcsolódik, ahol a vevő a teljes árumennyiséget előzetes megtekintheti. Az eladó ilyenkor sem felel az áru minőségéért, hacsak nem voltak az árunak olyan rejtett hibái, amelyeket a vevő megtekintés során nem állapíthatott meg.
· Szokásos minőség az eladó és a vevő közötti hosszabb üzleti összeköttetés során kialakult, megszokott állandó feltételek esetén a következő kötéseknél ezt a záradékot alkalmazzák.

· FAQ a bécsi terménytőzsde meghatározása szerint bizonyos árucikk minta nélkül e feltétellel történő eladásnál a származási ország vagy vidék az évi, az elszállítás időpontjában megjelenő átlagminőségű termése szállítandó.
· A GOB jó, megszokott, rendes márka. Az ilyen módon meghatározott áruminőség azt jelenti, hogy a korábbi szállításoknál megszokott, vagy az illető piacon kialakult átlagminőségnek megfelelően kell a szállítást teljesíteni.
· A szokványminőség nyersanyagoknál, mezőgazdasági termékeknél ritkábban kész tömegáruknál kialakult minőségi meghatározás, különösen egyes árutőzsdéken jegyzett cikkekre vonatkozóan.
Az áru csomagolása

Az áru csomagolási módjáról ugyancsak a szerződés rendelkezik. A csomagolás jelentőségét egyfelől a csomagolás védőfunkciójában, másfelől piacbefolyásoló szerepében kell keresnünk. A csomagolás védőfunkciója a kül.ker-ben – az eladó és a vevő közötti nagy távolságok és a fuvarozási kockázatok miatt – nagy hangsúlyt kap.

A csomagolásnak azt kell biztosítania, hogy:

- az áru fuvarozásra, tárolásra alkalmas egységeket képezzen,

- az eladó, ill. a vevő fuvarozási kockázatai csökkenjenek

- az áru esetleges káros hatásai a környezetét ne veszélyeztessék

E feladatoknak a csomagolás csak akkor tud megfelelni, ha az áru jellegéhez, a fuvarozási módhoz és a fuvarozási útvonalhoz maximálisan alkalmazkodik.

A nemzetközi ker. kialakította az áru és a fuvarozási mód jellegének megfelelő csomagolási formákat. Ezek közül megemlítjük a következőket: csomagolási klauzál
- SWP – tengerképes csomagolás. Jellemzője az erős külső burkolat, amely az árut a hajótérben a mechanikus, a klimatikus és a fiziológiai igénybevételtől védi, továbbá a vízhatlanságot biztosító belső védő csomagolás.

- CP – szárazföldi csomagolás. Az előírások itt kevésbé szigorúak, mint a tengerképes csomagolásnál, de a csomagolásnak itt is védelmet kell nyújtani a fuvarozási károk ellen. A szárazföldi csomagolás az áru jellegétől függően ládába, bálába, kartondobozba és szállítótartályba történő csomagolást jelent.

- MP – bálaprés. Nagy tömegű, laza áruk szállításra való előkészítésénél alkalmazzák (pl. gyapjú, gyapot, juta) ahol az áru terjedelmének csökkentése jelentős fuvarköltség megtakarítással járhat.
- EP – az áru alakjához idomuló csomagolás. Az áru védelmét biztosítja, s a fuvartér jobb kihasználását szolgálja. 

- Az áru szállítható külön csomagolás nélkül is, ömlesztve, platókocsin vagy zárt vagonba és egyéb speciális módon is (pl. akasztós vagonban vagy akasztós kamionban)

Az áru mennyiségének meghatározása a szerződésben

Az áru mennyiségének meghatározása a nemzetközi ker-ben megkívánja, egyes kérdések egyértelmű rögzítését. Ilyenek:

· megengedett mennyiségi tolerancia, az alkalmazott mértékegység,

· a mennyiség, ill. súslymeghatározás módszere, helye és ideje,

· a bruttó, ill. nettósúly kérdése.

A kül.ker-i ügyletek jó részében az áru mennyisége pontosan rögzíthető (pl. gépeknél db-ban, fogyasztási cikkeknél db, tucat vagy pár megjelöléssel stb.). Egyes árufajtáknál (pl. szén, gumi) azonban nehézségekbe ütközik a szállítandó mennyiség pontos meghatározása. A mennyiség meghatározásának szokásos módja itt a mennyiség „–tól-ig” vagy „kb”. megjelölése.

A „kb” mennyiség lehetséges +/- eltéréseinek határát számos áru esetében nemzetközi szokvány határozza meg (ált. 3-10 %), de a szerződő feleknek lehetőségük van arra is – s ez gyakran kívánatos -, hogy a mennyiségi tolerancia mértékét a szerződésben külön rögzítsék. A mennyiség tolerancia kikötése egyes árufajtáknál szükségszerű, de szolgálhatja az eladó érdekeit is: a legyártott árut a felső határig kiszállíthatja, nem marad raktárkészlete (speciális áruknál ez különösen fontos lehet), ill. ha a legyártott teljes árumennyiség nem kifogástalan minőségű, kevesebbet is szállíthat. A mennyiség egyértelmű megjelölése és a mennyiségi eltérések megengedett mértékének rögzítése mellett további lényeges kérdés a mértékegység egyértelmű meghatározása. Fontos annak meghatározása is, hogy az áru melyik mennyisége tekintendő hivatalosan szerződés szerinti mennyiségnek. A tengerentúli kereskedelemben pl. megkülönböztetik a behajózott mennyiséget és a rendeltetési kikötőbe kirakott mennyisége, a szerződésben ezért rögzíteni kell, hogy a vevő fizetési kötelezettsége melyik mennyiségre áll fenn.

Szállítási szerződés meghatározása a szerződésben

A külker-i adásvételi szerződésekben a szállítási határidő  vonatkozásában a legkülönbözőbb megjelölésekkel találkozunk, e változatok azonban viszonylag egyértelműen csoportosíthatók. Az eladó ugyanis arra vállalkozik, hogy az árut az ügyletkötés után azonnal leszállítja (promptszállítás) vagy arra, a szerződésben kikötött későbbi időpontban – illetve határidőn belül – fog szállítani.

Prompt szállítási határidő megjelölése akkor szokásos, ha az exportőr raktáron levő árut értékesít. A prompt ügyletkötés azonnali áruszállítással jár. Az egyes árufélék külkereskedelmében kialakult ker-i szokások, vagy az egyes piacok (pl. tőzsdék) szokásai szerint azonban a prompt kifejezés különféle időtartamra utal, s számos rokonkifejezés használata is szokásos az azonnali szállítási határidő megjelölésére.

A prompt szállítási határidő megjelölése többféle lehet:

- vmilyen feltétel teljesülte után azonnal (az importengedély kézhezvétele után akkreditívnyitás után azonnal),

- a szállítási határidő pontos megjelölésével (pl. 6 napon belül)

- egyértelmű megjelölés hiányában a prompt kifejezés mögötti időtartam kezdete a szerződéskötés időpontja,

- prompt ügyletkötésnek minősül az úszó árukra kötött adásvételi szerződés is.

Későbbi szállítást az eladó olyan áru esetén vállal, amelyet még be kell szereznie, vagy le kell gyártania. A későbbi szállítási határidő szokásos megjelölései közül megemlítjük a következőket:

· meghatározott naptári nap (részszállítások esetén napok) kikötése

· megközelítő időpont rögzítése. Ez olyan esetekben gyakori, amikor az áru szállíthatósága nem az eladótól függ (pl. gabona-, gyümölcsker.)

· szállítási időtartam megjelölése. Ez esetben a legutolsó napon teljesített szállítás is szerződésszerűen minősül. Az amerikai szóhasználatban a „the prompt” kifejezés a szállítási időtartam legutolsó napját jelöli,

· vmilyen feltétel teljesülésének függvénye (pl. 180 nap a vevő által aláírt rendelésigazolás vagy az akkreditív keltétől)

· fix szállítási határidő kikötése. A pontosan megjelölt szállítási határidő mellett a fix szó feltüntetése az ügyletet fixügyletté alakítja. A fixügylet – nemzetközileg elfogadottan – az jellemzi, hogy a szállítási határidő túllépése esetében a vevő érdekmúlás miatt visszaléphet, elállhat a szerződéstől. Az ügyletkötés fixügyletnek minősül akkor is, ha a fix szó a szállítási határidő mellett nem szerepel ugyan, de az áru megjelöléséből félreérthetetlenül kiderül, hogy a vevő az árut a szállítási határidő után már nem tudja rendeltetésének megfelelően használni (pl. karácsonyfadísz)

Fuvarparitás az adásvételi szerződésben

A fuvarparitás és az eladási ár között egyértelmű a kapcsolat: minél több költséget és kockázatot vállal magára az eladó, annál magasabb áron adja el az árut, ill. minél több költség és kockázat hárul a vevőre, annál alacsonyabb vételárat hajlandó az áruért fizetni. Az ügyletkötés paritása tehát mind az eladó, mind a vevő üzleti kalkulációját, üzleti eredményét befolyásolja. Általában a távoli paritáson történő ügyletkötés az előnyösebb, ez a kialakult gyakorlat szerint az eladó számára CIF vagy C- and F-feltétellel, ill. fuvarparitáson történő eladást, a vevő számára FOB-paritáson való vételt jelent. A távoli paritás ugyanis importnál alacsonyabb vételárat jelent, s exportnál magasabb eladási árral jár együtt. Nem helyes azonban automatikusan mindig a távoli paritást a legelőnyösebbnek tekinteni. Egy konkrét ügyletkötésnél számos olyan szempont lehet ugyanis, amelyek a „távoli paritás” elméletet cáfolják. A konkrét adásvételi paritás megválasztása ezért mindig nagy körültekintést igényel. A paritás megválasztását befolyásolják a következők:

- az ügyletkötés valutája, s az, hogy milyen valutában kell a fuvar- és biztosítási költségeket fizetni. Nem feltétlenül előnyös pl. az olyan klíringdevizában történő ügyletkötés, ahol az eladó távoli paritáson (pl. CIF) ad el ugyan, a fuvar- és biztosítási költségeket ugyanakkor szabad devizában fizeti meg. Előnyös viszont, ha szabad devizában történik az ügyletkötés távoli paritáson, s vevő/eladó a fuvarköltséget klíringdevizában vagy saját helyi valutában fizeti ki.  (fuvarköltség klíringben)

- az eladó (vagy a vevő) milyen kapcsolatot épített ki az egyes fuvarozó társaságokkal, azaz milyen refakciát vagy egyéb kedvezményt kap. Kedvező lehet az eladónak, ha FOB helyett CIF-paritást választ és az eladási árban a meghirdetett díjtételekkel kalkulálja a fuvarköltséget. Az eladási árban felszámolt s a ténylegesen kifizetett fuvardíj különbsége így bevételét növeli.

- A fuvarpiaci helyzet. E kérdés vizsgálata tengeri fuvarozás esetén szükséges. Mint az eladó, mind a vevő arra törekszik, hogy abban az esetben viselje a paritásból adódóan a tengeri fuvarozás költségeit, ha a fuvartér-kínálat nagy, s a kereslet kicsi.

Összefoglalva megállapíthatjuk: általában a távoli paritáson történő ügyletkötés az előnyös, a közeli és távoli paritásra kialakítható eladási, ill vételár közötti különbségnek azonban fedezni kell a fuvarozással kapcsolatban jelentkező költségeket és a biztosítási költségeket.

Az áru rögzítése az adásvételi szerződésben

A termék jellege és a szállítási határidő függvényében a szerződő felek az árat két módon rögzíthetik a szerződésben:
- fixár és 

- mozgó- vagy csúszóár.

Fixáras ügyletkötések: a fixáras ügyletkötések lényege az, hogy az eladó és a vevő által közösen kialakított szerződéses ár megegyezik azzal az árral, amelyet a vevő ténylegesen fizetni fog az eladónak. Raktárról történő eladások, rövid szállítási határidős ügyletkötések, fogyasztási cikkekre vonatkozó adásvételi szerződések ára általában fixár.

Mozgó- (csúszó-) áras  megállapodások: Számos terméknél a szerződéskötéskor még nem ismert az eladó által szállítandó termék tényleges minősége, viszont mind az eladó, mind a vevő érdeke azt kívánja, hogy a vevő az áru tényleges értéke szerint fizessen. A tényleges áruérték az áru minőségétől függően lehet nagyobb, de kisebb is, mint a szerződésben rögzített összeg. A minőség függvényében mozgó árra példát elsősorban a bányatermékeknél és azoknak a mg-i termékeknek a külkereskedelmében találhatunk, ahol az áru minőségét az időjárás változásai még a szerződéskötés után is jelentősen befolyásolhatják.

Változhat az áru ára a konjunktúra függvényében is. A konjunktúra függvényében mozgó ár alkalmazására főként nagy berendezések adásvételénél kerül sor. A nagyberendezések hosszú gyártási időt igényelnek, és ez mind az eladó, mind a vevő árkockázatát növeli. A szerződéskötés és berendezés szállítása, ill. az ellenérték kifizetése közötti időben ugyanis változhatnak mind az anyagárak, mind a bérek, s ez mindkét fél számára lehet előnyös és hátrányos is. A szerződő felek ilyen esetekben az árat többnyire hausse-baisse klauzulával rögzítik: megállapodnak abban, hogy a fontosabb nyersanyagok és a munkabérek mindkét irányú árváltozását figyelembe veszik, és a szerződéses árat később képlet segítségével módosítják.

Egyéb okmányok a külker-ben

Az engedélyek és fuvarokmányok mellett igen jelentős szerepük van a különféle számláknak (ker-i számla, előszámla, pro forma számla, vámszámla), az áru származásakor igazoló okmányoknak (származási bizonyítvány, konzuli számla) és a következőkben bemutatott egyéb okmányok is.

A számlák
A számlák attól függően, hogy milyen célból állítja ki azokat, különbözőek lehetnek. A nemzetközi ker-ben alkalmazott számlatípusok:

· kereskedelmi számla

· előszámla

· pro forma számla

· vámszámla

· konzuli számla

Kereskedelmi számla

A ker-i számla egyfelől az eladó és a vevő közötti – áruszállításból adódó – elszámolási kapcsolatot tükrözi, dokumentálja, másfelől számos ország előírása szerint a különféle importilletékek kivetéséhez szükséges okirat, az importellenőrzés, devizaellenőrzés eszköze. Esetleg a számla adatait képezik egyúttal a beviteli vám kivetésének alapját is. A ker-i számla általában nincs szigorú alakisághoz kötve, kiállításának fontos követelménye azonban, hogy lehetőleg az importőr ország nyelvén, de legalább is az ott használatos ker-i nyelven szóljon, s adatai minden szükséges információt megadjanak az eladóról, a vevőről és az áruról.
A kereskedelmi számla rendszerint tartalmazza:

· a vevő nevét és címét (telephelyét),

· az eladó nevét és címét (telephelyét)

· a kiállítás helyét és idejét,

· a szerződés számát és keltét, ill. kódszámát, a rendelés visszaigazolás számát és keltét

· a fuvarozás módját, a fuvarozási eszközt,

· a csomagolási egységek számát és megállapodásszerű jelölését,

· az egyes csomagolási egységek tartalmát (csomaglisták, cikklisták mellékelésével)

· az áru megnevezését, minőségét a vámtarifának megfelelően

· az áru mennyiségét

· az egységárat és a számla összértékét, a vámértéket befolyásoló árengedményekkel együtt

· a fuvarparitást

· a fizetési módot (az akkreditív számát)

· az exportőr bankösszeköttetését

· a rendeltetési helyet (az elvámolás helyét)

· a származás megjelölését

· az importengedély számát

· az eladó cégszerű aláírását

Előszámla
Gyakori eset, hogy az eladó érkezési súly alapján ad el, de az ellenértéket még az érkezés előtt kívánja megkapni. Ilyen esetben előszámlát állít ki a feladási súly alapján azzal, hogy a végleges számlázás az áru megérkezése és átvétele után történik majd meg.

Pro form számla

A beviteli engedély iránti kérelemhez egyes országok rendelkezései szerint a vevőnek mellékelnie kell az eladó nyilatkozatát az ügylet tárgyát képező áru mennyiségéről, áráról, eladási paritásáról. Ezt a célt szolgálja az eladó által kiállított pro forma számla. Egyes szakmákban elterjedt szokás, hogy a pro forma számla ajánlatot helyettesít. Ha az nem „kötelezettség nélküli”, akkor a vevő elfogadói nyilatkozata szerződést hozhat létre. Lehetőség szerint ezt a helyzetet el lehet kerülni, ezért az eladó rendszerint közli, hogy a vevő kérésére kiállított pro forma számlát nem tekinti kötelező ajánlatnak.

Vámszámla

Egyes országokban az áru beviteli vámkezeléséhez a ker-i számla mellett külön vámszámla kiállítása is szükséges. Az előírások e tekintetben különböznek, vmennyi vámszámla közös vonása azonban, hogy speciális rovatokat tartalmaz (pl. a vámérték meghatározásához szükséges költségeket). A legtöbb vámszámla az áru származását is deklarálja, nyilatkozatot tartalmaz arra vonatkozóan, hogy az árut részben vagy egészben az exportőr országában állították elő. A vámszámlánál is követelmény általában, hogy kiállítója személyesen, aláírásával vállaljon felelősséget az adatok helyességéért.

Konzuli számla

Lényegében ugyanazokat az adatokat tartalmazza, mint a ker-i számla, szigorúbb alakisághoz kötött, azt az importőr országnak az exportőr országában működő konzulátusa láttamozza. Elsősorban az exportárú eladó országában érvényes piaci árát igazolja. Alkalmazásának fő célja a dömpingárak elleni védekezés, és a reális vámérték meghatározása. Bonyolultabbá teszi a konzuli számla beszerzését, ha az importőr országának az exportőr országában nem működik konzulátusa. Ilyen esetekre több megoldás alakult ki. Így pl. az importáló országgal baráti másik ország konzuljával láttamoztatható a konzuli számla, esetleg a berakási kikötőben speditőrt bíznak meg a számla láttamoztatásával. A konzuli láttamozásért általában illetéket kell fizetni, ez esetenként igen jelentős összeg. A konzuli számla adatainak módosítása esetén egyes országok külön igazolást is kérnek. A konzuli számla egyben az áru származását is igazolhatja, ilyenkor azt a származási országot ker-i kamarájának láttamoznia kell. (Dél-Amerikai országból – import)

Származási bizonyítvány
Ker-poli-i, pol-i és sokféle egyéb ok miatt egyes országok bizonyos áruk importját csak akkor engedélyezik, ha az meghatározott exportőr ország területéről származik, ill. ha azokat nem bizonyos országokban termelték. Az áru származását igazoló okmány a származási bizonyítvány, amelyben rendszerint az eladó országának ker-i kamarája hivatalosan tanúsítja, hogy az exportáru az eladó országában termett, ill. azt ott állították el. A származási bizonyítványt a ker-i és/vagy iparkamarák nyomtatványán az eladó állítja ki (aláírnia azonban nem szabad!), s mellékel egy származási bevallást, amelynek alapján a származási bizonyítvány hibás kiállításáért utólag felelősségre vonható. A származási bizonyítványnak a nemzetközi ker-i forgalomban nagy jelentősége van, mert igazolja az áru származási helyét annak érdekében, hogy az árut a beviteli vámkezelésnél a vámtarifa megfelelő rovatába sorolhassák; mg-i termékeknél a származási hely igazolásával felhívja a figyelmet a származási országban esetleg fennálló fertőző betegség behurcolásának veszélyére. A származási bizonyítvány a tisztességtelen verseny elleni harcnak is egyik fontos fegyvere lehet. Származási bizonyítvány segítségével védhető ki pl. hogy az importáló ország által az exportáló országnak nyújtott kedvezményeket (pl. kedvezményes vámbesorolás, vámkontingensek, liberalizált forgalom) egy harmadik ország is megszerezze.
Egészségügyi bizonyítványok
Növények és állatok, ill. ilyen eredetű termékek nemzetközi forgalmánál megfelelő eü-i bizonyítványhoz általában nemcsak az importőr, hanem az tranzit országok is ragaszkodnak annak érdekében, hogy a fertőző betegségek behurcolását elkerüljék. Ennek megfelelően a bizonyítvány útja nem szakad el az áruétól, az mindig áru kísérő okmány.

Műbizonylat

Beruházási javak, gépek és berendezések, járművek stb. ker-i forgalmában használatos okmány, amelyben az áru minőségét maga az eladó, ill. az azt előállító gyár igazolja, beleértve a berendezés fontosabb tulajdonságait, paramétereit is. Nemritkán bizonyos gyári „próbák” sikeres elvégzését is tanúsítja, s így a minőségi bizonyítvány egyes elemeit is tartalmazza. Egyik változata a gyári analízis. Alkalmazásának alapja a megfelelő bizalom, mert annak hiányában a vevők általában minőségi bizonyítvány kiállításához ragaszkodnak.

Minőségi bizonyítvány

A felek megállapodásának megfelelő szerv állítja ki, leggyakrabban vmelyik nemzetközileg elismert minőségellenőrző vállalat, laboratórium vagy kutatóintézet. Megfelelő bizalom esetén a minőséget maga az eladó igazolja műbizonylattal. A minőségi bizonylatok egyik típusa az exportáru standard minőségét igazolja általában bárki felé, másik típusa meghatározott adásvételi szerződéshez kapcsolódik.

Csomagolási jegyzék

A csomagolási jegyzék az adás-vételi szerződés és/vagy törvény által megkívánt olyan okmány, amely az áru megnevezését, a csomagolási egységek számát, azok egyenkénti tartalmát (méret, szín, géptípus, alkatrész stb. megnevezésével) az egyes csomagolási egységek bruttó és nettó súlyát és ugyanezt az egész szállítmányra vonatkozóan, az adásvételi szerződés számát, a rendeltetési helyét, a számlaszámot és a ker-i hitellevél számát, valamint az egyes csomagolási egységek terjedelmét egyaránt tartalmazza.

Feladási értesítés

A vevő kiköti és az általános ker-i szokás is megkívánja, hogy az eladó az áru feladásáról a vevőt megfelelő módon értesítse annak érdekében, hogy a vevő az áru fogadására felkészülhessen. Ezt a feladási értesítést az ÁSZF és at Incoterms is kötelezően előírja

Súlybizonylat

A hatóság vagy független intézmény által kiállított, vagy igazolt bizonylat, amely az áru súlyát tanúsítja meghatározott időpontban. Tömegáruk tengerentúli kereskedelmében van nagy szerepe, ahol az elhajózási vagy az érkezési súlyt igazolják. Ny-Eu-ban hatósági engedéllyel rendelkező vállalatok is végeznek hivatalos mérlegelést.

Gyógyszerbizonyítvány
Az ENSZ Eü-i Világszervezete (WHO) „gyógyszerbizonyítvány rendszert” fogadott el a nemzetközi ker-i forgalomba kerülő gyógyszerekre vonatkozóan. Az egész világra kiterjedő ellenőrzési és bizonyítvány kiállítási rendszer szempontjából gyógyszerészeti termékeknek minősül minden olyan emberi használatra szánt, véglegesen kiszerelt formában levő orvosság, amely az exportáló és importáló országok törvényhozása értelmében ellenőrzés alá tartozik. Minden olyan gyógyszerészeti terméket, amelyet e rendszer keretében exportálnak vagy importálnak, az exportáló tagállam illetékes hatósága által az érdekelt fél kérelmére kibocsátott gyógyszerbizonyítvánnyal kell igazolni. Az ilyen okmány alapján dönt az importáló tagállam illetékes hatósága a termelési és ker-i engedély megadásáról.
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